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Fragebogen für Unternehmen 
 
Name der Firma       

Branche       
Straße       

PLZ/Stadt/Bundesland       
Ansprechpartner       

Telefonnummer       

Faxnummer        
Email-Adresse       

IHK-Bezirk       
Produktinformationen       

 
 
Sind Sie schon im Auslandsgeschäft aktiv?  Ja  Nein 
In welchen Ländern?       

  
 

Welche Produkte/Dienstleistungen wollen Sie in Neuseeland anbieten? 
      

 
  
Welche Interessen verfolgen Sie in Neuseeland? 
Kooperation  Ja  Nein 
Vertrieb  Ja  Nein 
Beschaffung  Ja  Nein 
Sonstiges       
  
 
Haben Sie bereits genaue Vorstellungen 
bezüglich des Ortes Ihrer Aktivitäten? 

 Ja  Nein 

Wo?       
 
 
 
Verfügen Sie bereits über erste 
Basisinformationen? 

 Ja  Nein 

Welche?       
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An welchen rechtlichen Auskünften sind Sie interessiert? 
 
Inkasso  Ja  Nein 
Arbeitsrecht  Ja  Nein 
Vertragsgestaltung  Ja  Nein 
MwSt/BTW/VAT-Rückerstattung             Ja  Nein 
Handels- und Bonitätsauskünfte  Ja  Nein 
Handelsvertreterrecht  Ja  Nein 
Firmengründungen  Ja  Nein 
Sonstiges       
 
Allgemeine Unternehmensdaten 
Umsatzsteuer-Identifikationsnummer       
Momentane Mitarbeiterzahl       
Gründungsjahr       
Sind Sie Teil einer Holding?  Ja  Nein 
Ungefährer Gesamtumsatz in EURO in den 
letzten drei Jahren 

2006 2007 2008 

                  

Auslandsumsatz im letzten Jahr (in %)  
Haben Sie in diesem oder im letzten Jahr bereits 
Exportsubventionen von Ihrem Bundesland, 
dem Bund oder der EU erhalten? 

 Ja  Nein 

In welcher Höhe?       
 
Wie werden Ihre Produkte/Dienstleistungen in Deutschland vertrieben?  
Großhändler  Ja  Nein 
Handelsvertreter  Ja  Nein 
eigener Außendienst  Ja  Nein 
Sonstige       
 
Wer sind Ihre wichtigsten Abnehmer? 
Branche Beispielunternehmen (Bitte mit Adresse/ 

Website) 
            
            
            
 



 
Welchen Status sollte Ihr Partner in Neuseeland haben? 
Großhändler/Importeur anverwandter 
Erzeugnisse 

 Ja  Nein 

Produzent anverwandter Erzeugnisse zwecks 
Kooperation 

 Ja  Nein 

Handelsvertreter/Agentur anverwandter 
Erzeugnisse mit: 

Provision  Ja  Nein 

Fixum/Provision  Ja  Nein 

Angestellter Handelsreisender mit: Provision  Ja  Nein 
Fixum/Provision  Ja  Nein 

Welches Idealprofil sollte Ihr Partner aufweisen? 
      
Partner vertreibt folgende Produkte:        
Partner zählt folgende Branchen zu seinem 
Kundenkreis:      

      

 
Wo liegt Ihr Schwerpunkt bei der Kundenakquisition?  
 
persönliche Verkaufsgespräche  Ja  Nein 
Teilnahme an Messen  Ja  Nein 
Direktwerbung  Ja  Nein 
Sonstige       
 
Konkurrenz 
Bitte nennen Sie Ihre quantifizierbaren 
unternehmensspezifischen Vorteile im 
Vergleich zur Konkurrenz. (Bitte geben Sie 
Beispiele an) 

      

Bitte nennen Sie uns Ihre Konkurrenten mit 
Adressen (in Deutschland und international) 
einschließlich der konkurrierenden Brandnames 
sodass wir Ihre Konkurrenten nicht aus 
Versehen anschreiben. 

      

 
An welchen Informationen über den neuseeländischen Markt sind Sie interessiert? 
Vertriebswege  Ja  Nein 
potentielle Abnehmer  Ja  Nein 
Konkurrenten  Ja  Nein 
Preise  Ja  Nein 
Fachzeitschriften  Ja  Nein 
Messen  Ja  Nein 
Sonstige       

 



 
Konktatperson in Ihrem Unternehmen 
Wer ist in Ihrem Unternehmen mit dem Projekt 
“Markteinstieg in Neuseeland” beauftragt 
(Name/Email)? 

      

Über welche Sprachkenntnisse verfügt die 
betreffende Person? 

      

 
 
Bitte lassen Sie uns einen (wenn vorhanden: englischen) Prospekt Ihres Unternehmens zukommen 
(gerne auch als digitales Dokument). 
 
 
Ihre Ansprechpartnerin:  Monique Surges 
Email:  msurges@germantrade.co.nz 
Tel.:  +64 9 304 0701 
Fax:  +64 9 309 0209 
 


